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«El abogado debe
dejar de decir al
cliente lo que debe
hacer y colaborar»

Maria José Anitua preside la entidad
que defiende una manera «innovadora»
de encarar los conflictos legales
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VITORIA. La Asociacién de Dere-
cho Colaborativo de Euskadi oftece-
14 dos actividades en Vitoria a fina-
les de este meS. Una el 22 de febre-
10, en el Artium, dirigida a empresas
familiares y enfocada a abordar su

continuidad intergeneracional. Y -

otra, centrada en la relacion entre
las ‘startups’y sus inversores, de la
mano de la abogada estadouniden-
se Kim Wright, en el Europa, el dia
27.La abogada Maria José Anitua es
la presidenta de esta organizacién
vasca, pionerd a nivel nacional -na-
cida en 2013 y con 160 asociados-,

que defiende una manera innovado-

ra de enfTentarse a los 85928 le-

gales.

- ;Es posible hacer _ﬂmﬂn—» sin di-
vidir a las partes?
- Si. Ahi estd 1a clave. Ese es uno de
los elementos esenciales del nuevo
movimiento que estamos impulsan-
do para transformar el concepto de
justicia. Pasando de una justicia ad-
versarial, que esla que se lleva en los
tribunales, a una justicia colaborati-
va, en la que los abogados nos capa-
citamos para colaborar, tanto con
otros waommﬂom.&mu COMmO COon nues-
tro propio cliente. Donde éste lti-
mo es el protagonista y tiene el con-
trol sobre la solucion. Nosotros sélo
le acompafiamos.
— Impulsan un rol distinto para los
abogados, menos protagonista.
— Mi3s que restarle protagonismo, lo
cambiamos. El abogado sigue sien-
do clave. Pero lo que hace es escu-
char, indagar en ]o que necesita el

ciedad esta cambiando, el cliente es

mentar este método en determina-
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cliente y acompaiiarle en la bisque-
da de su propia solucién. Es un cam-
bio de chip. El abogado debe dejar de
decirle al cliente lo que tiene que ha-
cer y empezar a colaborar estrecha-
mente con él, en equipo con otros
profesionales. Hablamos de ‘desa-
prender’ ciertas maneras tradiciona-
les de hacer las cosas.

- ;Quién debe ‘desaprender’,el Maria José Anitua, fotografiada en Vitoria. :: BLANCA casTILLO

cliente o el profesional?
- Claramente, el profesional. La so-
valores que mueven a las partes. En
funcién de estos, es posible saber si
un acuerdo se va a manterer en el
tiempo.

- ;Y funciona?
- No siempre. Pero, cuando haces
todo este esfuerzo para conocer al
otroy averiguar su vision de futuro,
estis invirtiendo. Si en ese proceso

mucho mas exigente y sabe lo que
quiere. Nosottos tenemos que adap-
tarnos a esas necesidades.

- ;Y cuil seria el valor afiadido para
el cliente? i
- Que la solucién perdure y que la
relaci6n entre las partes también lo
haga. Porque cuando la relacion es
importante este método ayuda, no

te das cuenta de que no ests alinea-
do con la otra parte, no es un fraca-
so. Entender esto fue muy impor-
tante para mi, porque he tenido ex-
periencias muy traurniticas con clien-
tes que-no pararon a tiempo y han
sufrido enormemente.

- Ademis, las circunstancias pue-
den cambiar.

— Si. Somos humanos y las cosas se
tuercen. Pero hay una apartado del
contrato que aborda precisamente
las pautas que acuerdan las partes
para enfTentarse a situaciones futu-
ras de conflicto. Con medidas para
lidiar con las dificultades que pue-
dan llegar, pata evitar terminar en
los tribunales.

s6lo a mantener, sino a mejorar la re-
lacién. Queremos empezar a imple-

dos dmbitos donde las relaciones im-
portan mucho. E1 70% de las empre-
sas familiares desaparecen en segun-
da generacién. Hay que abordar el
reto de su continuidad, el de la ges-
tién de la comunicacién y las emo-
ciones en estos procesos.
- También quieren abordar las re-
laciones con inversores.
- Si En-el momento de llegar a estos
acuerdos mueren nueve de cada diez
‘startups’, un porcentaje mayor in-
cluso que en los cambios de genera-
¢i6n de las empresas familiares. Es
muy importante saber con quién te
estds uniendo, y sobre todo, que hiaya
una relacion equitativa a pesardela
diferencia de poder.

~Proponen ‘contratos conscientes’.
- Si. Es una forma de llegar a acuer-
dos asumiendo verdaderamente con
quién empiezas una relacion. Ha-
biendo indagado en los verdaderos

—> et especial <~

SN Valen&ill

C/ Gorbea, 8 <Tel. 945 21 49 30 Infodrestauranteindire.com - www.restauranteantere.com

¥y f & 0O

bmsupermercados.com

| ESKAINTZARIK ONENAK A

=1=1"

noeslo mismo aldea dago

VIERNES, 16 DE FEBRERQ

Ummuo:_v_.w uw.ﬂ‘ '



