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Modulo 1: Fundamentos
y metodologia de la |
negociacion colaborativa.




La ADCE tiene como uno de su
promover y fomentar un conc
confrontativa, como instrumentc
innovacion social.

El punto de partida es entender la

como una oportunidad para la mejc
acuerdo a los intereses y valores de

Por ello, y por cuarto ano consecuti
formativa en Negociacion basada en
En esta ocasion ademas, se adap
laboral dentro del proyecto pilote
Trabajo del Gobierno Vasco.

Las competencias a adquirir son:
Utilizar una herramienta basada en ¢
permitira mejorar significativamente
acuerdos negociados
Diagnosticar la probabilidad de llegar
Comprender las dinamicas y los
conflicto
Comunicar y generar confianza e




toria-

5, Bajo




a a través de role-




Ponentes

CHRISTIAN
Abogado, mediador y co
Consultor en procesos d
Facilitador certificado de
Lego Serious Play.

Autor de numerosos art
de negociacion y mediac
Impartiendo formacione
en diversas instituciones
Alemania.




PRECIO DEL CURSO (IVA INCL
260 € - No asociados a ADCE
170 € - Asociados a ADCE

195€ - Colegiados ICAA-ICASV
100€ - Estudiantes




Contacto e
Inscripcion



mailto:info@derechocolaborativo.es
http://www.derechocolaborativo.es/

1/ ELISKO JAURLARITZA
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